OnePath

Licencias de softwarey
servicios de confianza.




El cambio de Propiedad Intelectual
en las areas de implementacion,
infraestructura y administraciéon de
aplicaciones, se ha integrado con
SAP’s License Maintenance. La oferta
OnePath de Capgemini retine los
servicios de Capgemini con la licencia
de SAP. OnePath puede ser plena-
mente aprovechado por los actuales
clientes de SAP y prospectos. Cada
oportunidad es una colaboracién entre
la cuenta, SAP y Capgemini. Por otra
parte, podemos proporcionar OnePath
como un Modelo Opex o Capex. Nuestro
objetivo es conducir a los clientes
para que puedan obtener facilmente
una licencia, implementary ejecutar
SAP.

En la economia actual, las empresas
se enfrentan a financiamientos para
adquirir el software que necesitany
asi competir con eficacia. ;Quién tiene
el capital o los recursos para proyec-
tos que requieren una gran inversién
inicial? ;Cémo puede una
organizacion optimizar su dominio,
nube y/o requisitos hibridos? Capge-
mini ha creado OnePath para ayudar a
las compaiias a conseguir las
soluciones SAP tienen que mejorar el
negocio y cumplir con los requerimientos
sin gastos excesivos iniciales

o futuros.

Las ofertas de OnePath de Capgemini
pueden agrupar practicamente
cualquier solucién SAP con nuestros
servicios para corresponder Unica-
mente a los requisitos del cliente
incluyendo un solo capital mensual o
pago de gastos de funcionamiento en
un plazo de varios anos.

Manejamos todo para
usted — es Facil.

Cada columna del siguiente grafico
(ver figura 1) representa un elemento
de la oferta de Capgemini OnePathy
cdmo podemos reducir la complejidad
de la solucién SAP. El portafolio de
Capgemini ofrece mas de 10 acuerdos
de licencia y modelos SAP, es Unico

y nos da la flexibilidad deseada para
satisfacer y superar los requisitos de
una cuenta.

Nuestra oferta de OnePath se puede
extender a casi toda la solucién de SAP.

Contamos con una variedad de solu-
ciones, practicas, lideres de industria
y aceleradores utilizados durante la
implementacion, la infraestructuray la
gestion de aplicaciones (ver figura 2).

Podemos almacenar en una nube
publica, privada, o en sus instalaciones
en hardware. Nuestro servicio de in-
fraestructura puede agregar servicios
de centros de datos de

terceros (como Amazon) y/o nuestro
centro de datos de Capgemini dirigido
por nuestros empleados. Podemos
implementar un sistema funcionando

plenamente en 1 dia, con nuestra
coordinacion de la nube y la gestién
de la plataforma llamada COMPLETE.
Contamos con una serie de opciones
de ejecuciodn, incluyendo por ticket,
por horay SLA. Y nuestros em-
pleados pueden ejecutar la soluciéon
en nombre del cliente para finanzas,
adquisiciones, HCM y Afaria (gestion
de dispositivos). Basado en la
colaboracién con SAP y su equipo,
vamos a definir OnePath juntos.

Capgemini en conjunto con sus
clientes realiza casos de negocio

para sus proyectos SAP.

Con Capgemini como
unico proveedor de
servicios de soluciones
SAP, obtendra todos
los beneficios y las
ventajas competitivas
que esta buscando,

sin complicaciones, a
un precio competitivo,
hoyy en el futuro

Figura 1: Ofertas Capgemini OnePath:
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OnePath tiene muchos beneficios potenciales para
prospectos y clientes de SAP, incluyendo:

Financiero / Flexibilidad del Flujo
de efectivo: El cliente paga todo

el software, la implementacién,
infraestructuray soporte de apli-
caciones de manera mensual recur-
rente. Nuestros modelos de gastos
de operacion (OPEX) pueden eliminar
los gastos que se requieren para la
compra de licencia, la infraestructura
de prestacion de servicios y la imple-
mentacién. Mantener el capital de
trabajo reduce la necesidad de
recurrir a lineas de crédito existentes,
evitando riesgo para la calificacién
de empresay el potencial incremento
en el costo de capital para la empresa.

Complejidad reducida: El nivel de
complejidad se reduce drasticamente
ya que integra software y servicios.

»
r
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Capgemini: Su Unico
proveedor para SAP

Capgemini, socio Global de SAP,
obtiene resultados a través de licen-
cias, implementacion, infraestruc-
turay gestion de aplicaciones en
industrias clave en todo el mundo.
Con mas de 17,400 recursos SAP,
nos enfocamos en entregar valor de
negocio a través de nuestros centros
de entregay disefo de soluciéon SAP
mediante nuestras soluciones de
propiedad intelectual, para la nube,

Esto incluye todo el ciclo de vida de
lainstalacion a través del soporte y
las operaciones en curso.

El liderazgo de Capgemini
en el mercado SAP ha sido
reconocido.
Recientemente hemos
ganado numerosos
premios Impact y SAP
Pinnacle para OnePath.
Ademas, Gartner, IDCy
Forrester constantemente
clasifican a Capgemini
como lider del mercado.

Costo total menory rapidez

para valorar: El valor es generado
rapidamente reforzando la infraes-
tructura existente de Capgemini, la
experiencia, y las principales practi-
cas de procesos de negocio a través
de nuestras soluciones aceleradas.
Ademas, sin la inversién inicial, la
recuperacion de la misma es mucho
mas rapida que los métodos tradicio-
nales. Podemos crear ofertas que se
pagan por si mismas. Normalmente,
el cliente obtiene un flujo de efectivo
positivo de proyecto después de 4
meses de salir en productivo.

Figura 2: Soluciones SAP Certificadas de Capgemini
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movilidad, analytics y HANA; nues-
tros precios OnePath y modelos

de licencias; y soluciones para la in-
dustria preconfiguradas a través de
todo el ciclo de vida de los servicios.

Como ganador del premio mundial al
integrador de sistemas SAP, Capgemini
utiliza herramientas y métodos
globales estandar para entregar
proyectos complejos de SAP para
algunas de las companias mas
grandes del mundo, asi como las
pequefas y medianas empresas.



Nuestras soluciones y metodologias
de implementacion se basan en la
profunda experiencia de Capgemini
en laindustria, técnicas LEAN Six
Sigma, y nuestras amplias capaci-
dades en sistemas de diseno, imple-
mentacién y soporte.

Porque entendemos y tenemos amplia
experiencia en SAP, entregamos a su
empresay su industria resultados en
cualquier momentoy en cualquier lugar.

Acerca de COMPLETE

COMPLETE - La gestién de la plata-
forma de orquestacion de Capgemini

Acerca de Capgemini

de extremo a extremo, es la principal
plataforma de negocio de la nube de
Capgemini. COMPLETE combina el
poder de la informatica de la nube
con la gestion total de infraestructura
incluyendo monitoreo proactivo,
soporte de infraestructura, actuali-
zaciones del OS, parches de sistema
operativo, proteccion de virus, redes
y servicios de Service Desk en un
servicio combinado. COMPLETE
apoya la flexibilidad de consumo de
informatica basada en la Nube. Los
clientes sélo pagan por lo que usany
sélo cuando lo usan.

Lider global en consultoria, servicios de tecnologia, y transformacién digital, Capgemini
esta a la cabeza de la innovacién para enfrentar las oportunidades de nuestros clientes
en el cambiante mundo de la nube, digital y plataformas. Basandose en su sélida
herencia de 50 afios y profunda experiencia especifica de las industrias, Capgemini
habilita a las organizaciones a alcanzar sus ambiciones de negocio a través de un
conjunto de servicios que van desde la estrategia hasta las operaciones. Capgemini se
impulsa por la conviccion que el valor de negocio de la tecnologia viene de y a través
de las personas. Es una compafia multicultural con 200,000 miembros del equipo en
mas de 40 paises. El Grupo reporté ingresos globales de 12.5 mil millones de Euros

en 2016.
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