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Ofreceran de forma conjunta servicios de cloucomputing empezando por e
almacenamiento (storage as a servic

Alianza estratégice: de Capgemini y EMCpara facilitar
el acceso a servicios de cloud computi

Madrid, 03/10/2011.- Capgemini, uno de los principales proveedores muraes de
servicios de casultoria, tecnologia y outsourcing, y EMC han anuciado una alianza
estratégica para identificar y construir, de maneraconjunta, multiples ofertas de T as-a-
Service para cloud computin/, permitiendo a los clientes reducir costes y aumanr la
eficiencia y la agilidad de su negocio. Como socio estratégi de Capgemini, EMC- uno
de los proveedores lider en IT &a-Service- jugara un papel importante ayudando s
Capgemini a expandir su negocio de l-as-aService para cloud computing. La primera
oferta que se desarrollard sera "Storag-as-aService", con el objetivo de ofrece

soluciones de almacenamiento mas agiles y eficient

Segln un informe d€orreste’, el mercado global de cloud computing creceré @& 4nil
millones de dodlares en 2011 a ma 241 mil millones en 2020. Por otro lado, el mercdd
soluciones de cloud privado crecera de 7.8 milomédks de ddlares a 15,9 mil millones dur:
el mismo periodo. El modelo de Forrester muesteadiferencia significativa ya que el mod
basado etta nube representa un coste un 74% inferior ahdeftaestructura y las operacior
desarrolladas en la propia compafiia. Forrestéugeiesta diferencia a varios factores, con
personal, las instalaciones, la energia y la mignade datc”.

La oferta dealmacenamiento como servi orienta acerca de como eliminar la complejidad

conlleva la planificacion de la capacidad de unanforentable. De esta manera se aumer
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agilidad de negocio y se satisfacen las demandabkahites muy divrsos. Capgemini y EM
han desarrollado una arquitectura de almacenamienmtdn que es capaz de prever los cos
los niveles de servicio, asi como el capital a mh®edsar ocasionado por un cambio
almacenamiento. Ademas, en un periodo entre dalieciocho meses se pondran en ma

varios servicios como la mensajeri-a-Servic¥.

Bill Teuber, vicepresidente de EMC ha afirmad(EMC y Capgemini comparten una mis
vision sobre como proporcionar a los clientes s#od basados en la nube que permitan
disfrutar de sus beneficios, incluyendo una mayimiescia y agilidad. El alcance global «
Capgemini permitira a clientes de todo el mundolexae su migracion al cloud computin

satisfaciendo de esta manera sus obje”.

Francisco Bermudez,ifezctor General de Servicios de Infraestructura de Capg: Espafia ha
declarado: Para nosotros en una gran satisfaccion hacer pubksta alianza estratégic
Creemos que EMC es el socio ideal para satisfazaréciente demanda de solucione-a-
Service para cloud computing. Gracias a su caraawéernacional y a su oferta de datos
cloud computing, estamos seguros de-empezando por “storage-assaervice’- este acuerdo

nos ayudara a ofrecer soluciones diferenciadasmtitivas para nueros cliente”.

Durante un periodo dgnco afios segun el acuerdambas compainiias trabajaran conjuntan
para identificar y construir soluciones a medidsalias en la capacidad global de Capgerr
en la optimizacion de los servicios de cloud coling y de la tecnologia de gestion
informacién de EMC. Estas soluciones estan disefipdea afrontar los retos, necesidad
expectativas de cada cliente, en las industriasgiones especificas. Los paises destinat
principalmente son América dNorte, Reino Unido, Paises Bajos, paises nérdiEmm)cia,
Alemania, China y Brasil. Estos servicios propameio soluciones flexibles y agiles, en lii
con la evolucion de las necesidades del clienteablén permitird obtener un ahorro anual e
gasb efectuado en tecnologias de la informacion, rieddo el coste total de propiedad, det
al cambio del gasto de capital a gastos operatékdemas se implementara una platafo
comun con herramientas que apoyen el proceso deatipacion y eficien@ en la gestion. Es
iniciativa de colaboracion entre Capgemini y EMQ@vBé para implementar un portafolio
soluciones basado en el cloud computir-a-service, que comienza su andadura con St-

as-a-Service.

Las relaciones comerciales entre gemini y EMC se remontan a 2002 cuando las

compafiias pusieron en marcha una herramienta @eeafamiento comun para facturacion.

®
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el afio 2010, y por segundo afio consecutivo, EM@djiadicado a Capgemini el titulo de Sc
del Afo, premio que recoce la calidad de los servicios prestados por Cajjersu
compromiso, flexibilidad y dinamismo en los Estaddésidos, Francia, Reino Unido y |

Paises Bajos.

Acerca de Capgemini

Con mas de 113.000 empleados en mas de 40 paggeger@ini es uno de losincipales lideres en
servicios de consultoria, tecnologia y outsoura@ey mundo. El Grupo Capgemini ha alcanzado 1
ingresos globales de 8.700 millones de euros efl.

Capgemini en colaboracion cens clientes, crea y proporciona las solucionamtégicas y de negoc
que mejor se ajustansas necesidad y que conducen a alcanzar los resultatEseadc.

Siendo una organizacigorofundament multicultural, Capgeminha desarrollado : propia forma de
trabajar, laCollaborative Busine: Experiencé", basada en su modelo de producdtightshore ®.

Sobre EMC

EMC es lider mundial entre los proveedores deigess/de transformacion de operaciones y servide
tecnologias de la informacién. Para su transforémaba sido fundamental el cloud computing. A tre
de la innovacion en productos y servicios, ENcelera el camino hacia el cloud computing, ayudaa
los departamentos de Tl a almacenar, gestionategeo y analizar el servicio mas valio—la
informacion-en una estructura mas agil, segura y eficienta fds informaciorwww.EMC.con

Declaraciones prospectivas

Este comunicado contiene "declaraciones prospattsegun se define en las leyes de valores fede
Los resultados reales podrian diferir materialmeletdos proyectados en las declaraciones pctivas
como resultado de ciertos factores de riesgo, yecido-pero no limitado a-(i) cambios adversos en |
condiciones econ6micas o de mercado, (ii) retrasagducciones en el gasto en tecnologia c
informacion (iii) las tasas relativas y vébles de los productos y la disminucion de los campees d
costos y el volumen y mezcla de producto y losdsgs por servicios, (iv) factores competitiv
incluyendo -pero no limitado-das presiones de precios y la introduccion de nsigroductos(v) los
componentes, la calidad del producto y la disptiddd, (vi) las fluctuaciones en los resulta
operativos de VMware y los riesgos asociados aolmpcaventa de acciones de VMware, (Vii)
transicion a nuevos productos, la incertidumbrelaleceptacion del cliente de nuevas ofertas
productos y rapido cambio del mercado tecnolédidd) los riesgos asociados al crecimiento de tnae
negocio, incluyendo riesgos asociados a adquissianinversiones, desafios y costes de integre
reedructuracion y consecucion de las sinergias arstdag; (iX) la capacidad de atraer y rete
empleados altamente calificados; (x) inventariaficgente, excesivo u obsoleto; (xi) fluctuaciomslas
tasas de cambio de divisas; (xii) las amenazasgas interrupciones en nuestras redes o centrostds;
(xiii) nuestra capacidad para proteger nuestraolegia patentada, (xiv) guerras o actos de el tismo,
y (xv) otros eventos puntuales y factores impoesireviamente divulgados por EMC a omision de
Bolsa y Valores de los EEUU. EMC renuncia a cuanuaobligacion de actualizar dichas declaracion
futuro después de la fecha de este comuni

' La oferta de Capgemini de IT-asSarvice desarrolla un andlisis de factibilidad paranplementacion de L
autoservicio y un consumo basado en un modelorge.cBste servicio aborda todas las cuestiones elatorno &
desarrollo y prestacion dersiios, incluyendo Infraestructi-as-aService (laaS), la estrategia, la identificacior
lo servicios clave de negocio y las estrategiasetieicio de nubes publicas y privad
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" “Sizing the Cloud” Forrester Research Inc., 21 de abril de ;

" “File Storage Costs Less In The Cloud The-House,” Forrester Research Inc., 25 de agosto d&

Y Hoy en dia, la mensajeria requiere destinar imptetarecursos a mantener la vigilancia en segusic
optimizacion del almacenamiento. El servicio de sajeria de Capgemini (MAAS en sus siglas en inglé
especialmente potente en correo electronico bamadwensajeria segura, de esta forma las emprdeaseséndral
que preocupar por las prioridades de su neg



